Билет 3
Вопрос 1

Экономическая теория изучает устойчивые, сущностные, повторяющиеся связи, поскольку именно их должен принимать во внимание экономический субъект в своей деятельности. Это - экономические законы
Экономический закон - это существенное, необходимое, устойчивое отношение в экономических явлениях и процессах, определяющее их развитие.
В соответствии с данным определением, можно относиться к экономическому закону как к особому объективному явлению и изучить его сущность, содержание, структуру (форму )и условия действия и проявления .

Сущность экономического закона заключается в выражении существенной связи способа производства, то есть конкретизация сущности закона непосредственно связана с раскрытием существа этой связи, которая является преимущественно каузальной , причинно-следственной связью, одна сторона которой обуславливает другую .

По своему содержанию экономический закон носит диалектический характер. 
Элементами содержания закона выступают:
1. стороны причинно-следственной связи;

2. сам процесс взаимодействия между данными сторонами;

3. формы взаимодействия между ними;

4. результат этого взаимодействия. 

Усложнение экономической жизни и переплетение хозяйственных связей, увеличение воздействующих факторов приводят к тому, что традиционные экономические законы модифицируются и нейтрализуются, проявляясь как тенденции развития данного периода или конкретной исторической эпохи.

В обществе действует система экономических законов. Они взаимосвязаны между собой. Различают следующие экономические законы:

1. Всеобщие законы - действующие на всех ступенях развития человеческого общества, во всех общественно-экономических формациях:

i. Законы возвышающихся потребностей;

ii. Законы общественного разделения труда; 

iii. Законы повышения производительности труда и др.

2. Общие Экономические законы - действуют при наличии общих социально-экономических условий (товарно-денежные отношения): 

i. Законы стоимости;

ii. Законы спроса и предложения; 

iii. Законы денежного обращения и. др.

Далее рассмотрим несколько подробнее некоторые экономические законы.

Закон стоимости:

Закон стоимости предполагает формирование у каждого отдельного товаропроизводителя индивидуальных затрат труда и ресурсов и, соответственно, формирование индивидуальной стоимости и индивидуальной цены, однако рынок признает не эти индивидуальные стоимости и, соответственно, цены, а стоимости и цены общественные, рыночные, в основе которых лежат общественно необходимые затраты труда. 

Закон стоимости имеет объективный характер, однако, эту объективность нельзя понимать в том смысле, что никакие внешние факторы не в состоянии влиять на рыночные цены. Конкретные формы и уровни рыночных цен испытывают на себе влияние самых различных факторов, а не только влияние общественно необходимых затрат труда.

Закон стоимости есть закон цен, ибо внешней формой проявления стоимости являются цены. Стоимость - это содержание рыночных отношений между участниками рынка, цена - форма этого содержания. 

Функции закона стоимости. 
Первая функция -- осуществление учета общественного труда через формирование общественно необходимых затрат труда.

Вторая функция состоит в том, что закон обеспечивает распределение труда между различными сферами производства. Через механизм колебаний рыночных цен вокруг стоимости происходят перелив и перемещение факторов производства из одних отраслей национальной экономики в другие, регулируется соотношение между выпуском раз-личных товаров.

Третья функция - стимулирующая. Закон стоимости стимулирует снижение производственных затрат. Если индивидуальные затраты труда превышают общественно необходимые, то для того, чтобы не разориться, товаро-производитель обязан снижать величину этих затрат. Предприниматели стремятся производить продукцию с меньшими индивидуальными затратами труда, что при данных ценах обеспечивает ряд экономических преимуществ -- ускорение реализации товаров, больший доход и прибыль. А, как известно, прибыль -- объективный стимул развития производительных сил на базе ускорения науч-но-технического прогресса.

Четвертая функция -- распределительная, когда с помощью цен осуществляется распределение и перераспределение общественного продукта между регионами, предпри-ятиями.

Пятая функция закона стоимости заключается в том, что на его основе происходит дифференциация товаропроизводителей. Индивидуальные затраты труда у товаропро-изводителей неодинаковы. При продаже товаров товаро-производители, у которых они ниже общественно необхо-димых, окажутся в выгодном положении - получат до-полнительный доход. И наоборот, те из них, у кого индивидуальные затраты выше общественно необходимых и они не в состоянии возместить свои затраты труда, несут убытки, нередко подвержены банкротству, разоряются.

Таким образом, закон стоимости:

Стимулирует тех производителей, у которых индивидуальные затраты труда ниже общественно необходимых.

Обуславливает дифференциацию товаропроизводителей в зависимости от соотношения их индивидуальных трудовых затрат с общественно необходимыми.

Стимулирует снижение затрат.

Регулирует распределение труда по сферам производства. 

Проявляется как закон цен - в основе цен лежит стоимость. Его функции осуществляются как при равенстве цены со стоимостью, так и при их расхождении

Закон спроса.

Так в чем же заключается столь важный закон - закон спроса?

Фактически он звучит так: чем цены выше, тем спрос ниже и наоборот, чем цены ниже, тем спрос выше. Таким образом, главным фактором который оказывает влияние на спрос, является цена.

На спрос также оказывают влияние неценовые факторы:

1. Доходы

2. Наличие данного товара на рынке (дефицит).

3. Психология покупок и вкусы потребителей.

4. Эффекты ожидания: рост или снижение цен

5. Наличие на рынке товаров-заменителей (субститутов).

6. Наличие на рынке дополняющих друг друга товаров (комплиментарных). 

Все неценовые факторы рассматриваются в экономике не в динамике, а в статике, т.е. постоянными. Это означает, что ни один из этих факторов не может оказать на спрос такого решающего влияния как цена. Поэтому употребляется термин «при прочих равных условиях».

Однако спросу «противостоит» такое понятие как «предложение». 

«Предложение» - это обобщающий термин, характеризующий поведение фактических и потенциальных продавцов товара.

Объем предложения товара - это количество товара, которое продавцы желают продать за некоторый период (например, день или год). Объём предложения зависит от цены товара и других факторов, прежде всего от цен используемых в производстве ресурсов и имеющихся в распоряжении продавцов производственных технологий. 
Термины «спрос» и «предложение» характеризуются теорией спроса и предложения. Суть этой теории сводится к следующему - стоимость, или цена товара определяется не затраченным на его производство трудом, а исключительно спросом и пред-ложением. Согласно этой теории, если спрос превысит пред-ложение, то стоимость товара повысится, а когда увеличится предложение при неизменном спросе, стоимость товара уменьшится. Сторонниками теории спроса и предложения были: французский экономист Ж. Б. Сей и английский эконо-мист Г.Д.Маклеод. Математическое выражение теории спро-са и предложения встречается у Л.Вальраса. Этой теории придерживались также представители австрий-ской школы - К.Меигер, Э.Бём-Баверк, Ф.Визер. Англий-ский экономист А.Маршалл пытался соединить теорию спро-са и предложения с теорией предельной полезности и теорией издержек производства. Американский экономист П. Самуэльсон это соединение называл оптимистическим неокласси-ческим синтезом.

Закон денежного обращения. 

Закон денежного обращения выражает объективную связь между количеством бумажных денег, находящихся в обращении, и уровнем цен. Закон гласит, что покупательная способность денег прочна, если их количество соответствует потребностям рынка в определенной массе денег. Эта масса прямо пропорциональна сумме цен на товары и платные услуги и обратно пропорциональна скорости обращения денег.

Так же существует еще множество других экономических законов, например: закон падения эффективности дополнительных затрат факторов производства, закон накопления, и. т. д.

Заключение.
Итак, экономические законы выступают как господствующая тенденция социально-экономического развития общества. Они проявляются не в каждом отдельном явлении или процессе, а во всей их совокупности на достаточно длинных отрезках времени. Они не являются демоническими повелителями, превращающими людей в покорных слуг, они определяют общую логику экономического развития. Люди не бессильны перед этими экономическими законами, не лишены своих интересов и активной инициативности в их реализации. Законы не зависимы от воли и сознания людей, но не от их деятельности. Это законы производственно-хозяйственной деятельности людей, общественных действий, и они имеют место только в человеческом обществе. Познав экономические законы и осуществляя свою производственно-хозяйственную деятельность в их русле, люди добиваются высоких результатов в своей деятельности, идущая же в разрез с ними деятельность приносит трудности. Учет экономических законов -непременное условие успешной хозяйственной деятельности. 

Экономические категории.

Экономическая категория - это логическое понятие, отражающее в абстрактном виде наиболее существенные стороны экономических явлений, процессов, механизмов. Абстракции, отражающие реальность, имеют свой жизненный цикл. Они могут уходить из научного обращения, могут возвращаться в зависимости от того ,насколько они актуальны, т.е. насколько интенсивно протекают процессы реальной действительности, которые они отражают .

Поскольку экономические явления, процессы и механизмы взаимосвязаны в пространстве и во времени, то и категории, их отражающие, также взаимосвязаны, что проявляется как взаимодействие ,противостояние, взаимодополнение и нейтральность .Всякая отрасль научных знаний осуществляет типизацию, классификацию множества изучаемых явлений .Результатом этих обобщений в экономической науке и отражают экономические категории. Экономическая категория - научно собирательное понятие, абстрактно, обобщено характеризующее сущность многих однородных, аналогичных экономических явлений.

Инструмент научного познания производственно-хозяйственных явлений и процессов абстракция, отражающая в научном сознании действительные экономические отношения…

Рассмотрим несколько примеров:

Собственность как экономическая категория.
Собственность принадлежит к числу таких понятий, вокруг которых на протяжении многих веков скрещиваются лучшие умы человечества. Однако борьбой в теоретическом плане дело не ограничивается. Социальные потрясения, от которых порой содрогается весь мир, одной из главных своих причин имеют, в конечном счете, попытки изменить сложившиеся отношения собственности, утвердить новый строй этих отношений. В одних случаях эти попытки приводили к успеху, в других терпели крах. Бывало, что общество действительно переходило на новую, более высокую степень своего развития. Но случалось, что в результате ломки отношений собственности общество оказывалось отброшенным далеко назад и попадало в трясину, из которой не знало, как выбраться.

В нашей стране на протяжении двадцатого века дважды происходила ломка отношений собственности. Первая началась в октябре 1917 года и завершилась невиданной катастрофой, последствия которой будет оценивать с геометрически противоположных позиций еще не одно поколение. Вторая происходит в наши дни. Ее основная цель - вернуть отношениям собственности их подлинное содержание, сколотить достаточно широкий слой частных собственников, который стал бы социальной опорой нынешнего режима. Так что же такое собственность?

Проще всего, собственность можно определить как отношение одного человека (коллектива) к принадлежащей ему (им) вещи, как к своей. Собственность покоится на различении «моего» и «твоего». Любой тип и любая форма собственности, как бы высок в том или ином конкретном случае и был уровень обобществления или, что то же самое, уровень коллективизации собственности, могут существовать лишь при условии, что кто-то относится к условиям и продуктам производства как к своим, а кто-то к чужим. Без этого вообще нет собственности. С этой точки зрения любая форма собственности является частной, какой бы идеологической мишурой, преследующей вполне прозаические цели, это ни прикрывалось.

Из элементарного определения собственности, которое дано, следует, что собственность - это отношение человека к вещи. К этому, однако, содержание собственности не сводится. Поскольку собственность немыслима без того, чтобы другие лица, не являющиеся собственниками данной вещи, относились к ней как к чужой, собственность означает отношение между людьми по поводу вещей. На одном полюсе этого отношения выступает собственник, который относится к вещи как в своей, на другом - не собственники, т.е. все третьи лица, которые обязаны относиться к ней как к чужой. Это значит, что третьи лица обязаны воздерживаться от каких бы то ни было посягательств на чужую вещь, а, следовательно, и на волю собственника, которая воплощена в этой вещи. Из определения собственности следует, что она обладает материальным субстратом в виде. Собственности присуще и волевое содержание, поскольку именно суверенная воля собственника определяет бытие принадлежащей ему вещи.

Собственность - это общественное отношение. Без отношения других лиц к принадлежащей собственнику вещи как к чужой не было бы и отношения к ней самого собственника как к своей. Содержание собственности как общественного отношения раскрывается при посредстве тех связей и отношений, в которые собственник необходимо вступает с другими людьми в процессе производства, распределения, обмена и потребления материальных благ.

Итак, собственность - это общественное отношение, которому присущи материальный субстрат и волевое содержание. Собственность - это имущественное отношение, причем в ряду имущественных отношений она занимает главенствующее место. Этого, однако, для характеристики собственности недостаточно. Необходимо показать, в каких конкретных формах могут выражаться волевые акты собственника в отношении принадлежащей ему вещи. Разумеется, речь не идет о том, чтобы выстроить в ряд перечень таких актов. Это и невозможно, ибо в принципе собственник может совершать в отношении своей вещи все, что не запрещено законом либо не противоречит социальной природе собственности. Воля собственника в отношении принадлежащей ему вещи выражается во владении, пользовании и распоряжении оной.

Вопрос 2

предприятие – это любое достаточно крупное хозяйство, организация, ведущая производственную, предпринимательскую деятельность, оказывающая услуги, 

предназначенная для производства полезных обществу благ.

Предпринимательская деятельность в рыночной экономике представлена крупным и мелким бизнесом, большими и малыми предприятиями. Размеры предприятия определяются прежде всего количеством занятых на нем. Как правило, по этому признаку предприятия подразделяются на: мелкие — до 50 занятых, средние — от 50 до 500, крупные — свыше 500, особо крупные — свыше 1000 занятых. Автоматизация производства приводит к тому, что в определении размера предприятия важную роль играют и другие признаки — объем продаж, величина активов, полученная прибыль. Так, у современных крупнейших американских фирм оборот капитала составляет 50 млн. долл.

Основу рыночной экономики любой страны является малый бизнес, осуществляемый малыми предприятиями. Статистика показывает, что в развитых странах на долю малых предприятий приходится более половины всей продукции.

Экономическая рациональность крупного предпринимательства обусловлена прежде всего его технической активностью: крупная фирма обеспечивает оптимальный вариант для капиталовложений в интересах инвестора в условиях конкурентного риска. Конкурентоспособность дает крупной фирме возможность мобилизовывать значительные суммы капиталов.

Крупная фирма занимается краткосрочным и долгосрочным планированием своей деятельности, разрабатывает стратегию маркетинга, обладает высоким кадровым потенциалом, имеет возможность решения социальных проблем на предприятии. Все эти преимущества позволяют крупным предприятиям утвердить свои позиции в предпринимательском деле.

Но предпринимательство представлено не только крупными, но и мелкими фирмами, предприятиями. В США, например, их насчитывается свыше 16 млн. Мелкие предприятия имеют средний жизненный цикл 6 лет, а иногда и 3 года. Часть из них разоряется, часть добровольно прекращает свою деятельность, некоторые укрупняются. Но количество вновь рождающихся предприятий постоянно превышает число прекративших свою деятельность.

Мелкие предприятия имеют свои экономические преимущества перед крупными. Громоздкая организация крупного производства исключает возможность гибкого маневра, широкого экспериментирования, что особенно актуально в условиях современной научно-технической революции. Поэтому крупное производство нуждается в особом поисково-испытательном механизме, функцию которого и должны выполнять мелкие предприятия.

Мелким предприятиям свойственны гибкость в принятии решений, умение находить малые ниши на рынке и быстро внедрять новшества, изобретения. Организационно-экономический плюс мелких предприятий — простота управления. Мелкие предприятия социально защищены своеобразным «семейным» климатом.

Но у мелких предприятий есть и свои проблемы: разорение в конкурентной борьбе, недостаток своего капитала для финансирования развития предпринимательской деятельности, отсутствие стратегического планирования и недостаточные сведения о рынке, не лучшие кадры. К экономическим проблемам добавляются социальные: оплата труда на мелких предприятиях ниже, чем на крупных; хуже условия труда; отсутствуют социальные льготы работникам. Все эти экономические и социальные вопросы мелким предприятиям самостоятельно решить невозможно. Поэтому необходима поддержка малого бизнеса со**стороны государства. Основные направления этой поддержки: антимонопольная политика государства, налоговые льготы, льготное кредитование, консультирование, подготовка кадров. Существует также взаимопомощь самих мелких предприятий.

Итак, современное предпринимательство — это синтез крупного и мелкого производства. Крупное производство образует «скелет» всей производственной системы, а мелкое производство — «мягкие и гибкие ткани», без которых крупное производство не может существовать.

Наиболее значимыми признаками, отличающими одну организационно-правовую форму хозяйствования от дру​гой, являются следующие:

· количество участников данного хозяйственного объ​единения;

· собственник применяемого капитала;

· способ распределения прибыли и убытков; 

· форма управления предприятием; 

· источники имущества, составляющего материальную основу хозяйственной деятельности данного субъекта; 

· пределы имущественной ответственности.

 Согласно закону, хозяйственной деятельностью могут заниматься как «физические», так и «юридические» лица. 

«Физическим лицом» считается предприниматель, который зарегистрирован в местных налоговых органах как «предприниматель без образования юридического лица». Такой предприниматель самостоятельно решает вопросы - что, как и для кого производить. Источником имущества, необходимого для начала индиви​дуальной предпринимательской деятельности, могут быть собственные накопления, помощь друзей или полученные в банке кредиты. Риск неудачи целиком лежит на индивиду​альном предпринимателе. Он несет ответственность по своим обязательствам всем принадлежащим ему имущест​вом (за исключением того имущества, на которое в соот​ветствии с законом не может быть обращено взыскание).

Другая группа организационно-правовых форм хозяй​ствования охватывается общим понятием «юридических лиц». Признаки юридического лица состоят в том, что это прежде всего - организация, т.е. определенным образом организованное объединение лиц, которое:

· имеет обособленное имущество,

· отвечает этим имуществом по своим обязательствам,

· может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и неимущественные права,

· нести обязанности,

· быть истцом и ответчиком в суде,

· иметь самостоятельный баланс или смету. 

Указанные организации как юридические лица могут быть двух типов:

во-первых, преследующие извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности; такие организации являются "коммерческими";

во-вторых, не преследующие извлечение прибыли в ка​честве основной цели и не распределяющие полученную прибыль между участниками; такие организации признают​ся "некоммерческими".

Ведущее же место в рыночной экономике принадлежит предпринимательским структурам. Для крупных предприятий характерна такая форма как «акционерное общество». Юридические лица, входящие в систему среднего бизнеса, как правило, выбирают форму «закрытых акционерных обществ» или «обществ с ограниченной ответственностью». В малом бизнесе встречаются такие формы как «полное товарищество», «ООО» - одна из наиболее привлекательных форм малого предпринимательства, а также «ЗАО» и «ОАО». 

4.1. Хозяйственные товарищества.

Полное товарищество.

Полным товариществом признается коммерческая организация, участники которой (полные товарищи) в соответствии с заключенным между ними договором занимаются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и несут ответственность по его обязательствам всем принадлежащим им имуществом. Полное товарищество должно иметь в своем составе не менее двух участников. При совместном ведении дел товарищества его участниками для совершения каждой сделки требуется согласие всех участников. На совершение сделки одним из товарищей выдается доверенность. 

Таким образом, товарищество является организацией, основанной на исключительном доверии и действующей исключительно на свой страх и риск. Применяется эта форма юридического лица довольно редко, так как полные товарищи несут ответственность по долгам предприятия не только вложенным в него капиталом, но и всем другим своим имуществом, что,  разумеется, невыгодно для них. Эта форма используется, как правило, при создании семейных предприятий и характерна для малого бизнеса.

Товарищество на вере (коммандитное товарищество).

От полного коммандитное товарищество отличается наличием в нем помимо полных товарищей также вкладчиков (коммандистов), которые отвечают по обязательствам  лишь в пределах своего вклада. Они не несут ответственности по обязательствам товарищества и не имеют права участвовать в управлении и ведении дел товарищества. Вкладчик товарищества на вере имеет право получать часть прибыли в порядке, предусмотренном учредительным договором; имеет право знакомиться с годовыми отчетами и балансами товарищества; по окончании финансового года может выйти из товарищества и получить свой вклад по учредительному договору; передать свою долю или часть ее другому вкладчику или третьему лицу. В настоящее время эта организационно-правовая форма встречается редко и не является особенно выгодной из-за возможного риска.
4.2. Хозяйственные общества.

Общество с ограниченной ответственностью (ООО). 

ООО признается учрежденное одним или несколькими лицами общество, уставный капитал которого разделен на доли определенных учредительскими документами размеров. Участники ООО не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости внесенных ими вкладов.  Общество с ограниченной ответственностью не может иметь в качестве единственного участника другое хозяйственной общество, состоящее из одного лица. Размер уставного капитала ООО не должен быть менее 100 минимальных размеров оплаты труда (МРОТ) и должен быть к моменту регистрации общества оплачен его участниками не менее, чем наполовину. Оставшаяся неоплаченной часть подлежит оплате его участниками в течение первого года деятельности общества. Число участников ООО не должно быть более 50-ти. Если этот показатель превышен, то в течение года общество должно преобразоваться в открытое акционерное общество или  в производственный кооператив. Порядок деятельности общества определяется Гражданским кодексом РФ и Федеральным законом от 08.02.97г. №14-фирма Запад «Об обществах с ограниченной ответственностью».

Высшим органом ООО является общее собрание его участников. В ООО создается исполнительный орган, осуществляющий текущее руководство его деятельностью и подотчетный общему собранию его участников. К компетенции общего собрания участников данного общества относятся:
· изменение устава общества, изменение размера его уставного капитала;

· образование исполнительных органов общества и досрочное прекращение их полномочий;

· утверждение годовых отчетов и бухгалтерских балансов, распределение прибылей и убытков;

· решение о реорганизации или ликвидации общества.

Эта организационно-правовая форма наиболее распространена в малом предпринимательстве.

Общество с дополнительной ответственностью (ОДО). 

От ООО отличается тем, что его участники несут дополнительную, помимо стоимости вклада в уставный капитал, ответственность по обязательствам своим имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов. К ОДО применяются правила  об обществе с ограниченной ответственностью. 

Эта форма также является крайне редкой в России, так как она считается менее выгодной для участников  в связи с тем, что возлагает на них дополнительную ответственность по долгам общества за счет собственного имущества.

Акционерное общество (АО). 
Классическое акционерное общество (корпорация) представляет собой объединение вкладчиков капитала (акционеров), образуемое на основе устава и имеющее уставный фонд, разделенный на определенное количество акций равной номинальной стоимости. Участники акционерного общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им акций. Правовое положение акционерного общества и права и обязанности акционеров определяются в соответствии с ГК РФ и законом об акционерных обществах от 26.12.95г. № 208-ФЗ. Особенности правового положения АО, созданных путем приватизации государственных и муниципальных предприятий, определяются также законами и иными правовыми актами о приватизации этих предприятий. Учредителями АО могут выступать как физические, так и юридические лица, общество должно состоять не менее чем из двух участников, при этом их максимальное число неограниченно. 

Акционерные общества – наиболее демократичная форма бизнеса, потому как купить акции и стать акционером предприятия, может при открытой подписке на акции любой человек. Существует и закрытая подписка на акции, применяющаяся, как правило, в том случае, когда учредители АО обладают достаточными средствами, чтобы полностью сформировать уставный фонд предприятия. 

В качестве основных особенностей акционерной формы предприятия можно назвать следующее:

· акционеры не несут ответственности по обязательствам общества перед его кредиторами, имущество общества полностью обособлено от имущества отдельных акционеров. В случае несостоятельности общества акционеры несут лишь риска возможного обесценивания принадлежащих им акций;

· акционерная форма предприятия позволяет объединить практически неограниченное число вкладчиков, в том числе и мелких, и сохранить при этом контроль крупных вкладчиков за деятельностью предприятия;

· АО представляет собой наиболее устойчивую форму объединения капиталов, поскольку выбытие из него любого количества вкладчиков не влечет за собой обязательного закрытия предприятия.

Ограниченность риска заранее обусловленной суммой денег делает акционерное общество наиболее привлекательной формой вложения капитала и дает возможность для централизации больших средств. Можно сказать, что выпуск акций – одно из наиболее значительных достижений рыночной экономики. Это – способ мобилизации ресурсов, способ «распыления» риска и способ мгновенного перелива финансовых средств из одних отраслей в другие.

Открытые и закрытые акционерные общества (ОАО и ЗАО).

Акционерное общество, участники которого могут отчуждать принадлежащие им акции без согласия других акционеров, признается открытым акционерным обществом. Такое общество вправе проводить открытую подписку на выпускаемые ими акции и их свободную продажу. ОАО обязано ежегодно публиковать для всеобщего сведения годовой отчет, бухгалтерский баланс, счет прибылей и убытков.

Акционерное общество, акции которого распределяются только среди его учредителей или иного заранее определенного круга лиц, признается закрытым акционерным обществом. Такое общество не вправе проводить открытую подписку на выпускаемые им акции либо иным образом предлагать их для приобретения неограниченному кругу лиц. Акционеры ЗАО имеют преимущественное право приобретения акций, продаваемых другими акционерами общества. 

Производственные кооперативы (артели).
Производственным кооперативом (артелью) признается добровольное объединение граждан на основе членства для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности (производство, переработка, сбыт промышленной сельскохозяйственной или иной продукции, выполнение работ, торговля, бытовой обслуживание, оказание услуг), основанной на их личном трудовом участии и объединении его членами имущественных паевых взносов. Число членов кооператива должно быть не менее пяти. Производственный кооператив является коммерческой организацией. 

Артель является традиционной в России формой предпринимательства в сельскохозяйственной деятельности. Ее основным отличием от хозяйственных обществ является обязательное личное трудовое участие ее членов в деятельности предприятия, в то время как в хозяйственном обществе и товариществе обязательным является лишь участие учредителей в уставном капитале предприятия.

Порядок деятельности производственных кооперативов определяется ГК РФ, Федеральным законом от 08.12.95 №41-фирма Запад «О производственных кооперативах», Федеральным законом от 08.12.95 №193-фирма Запад «О сельскохозяйственной кооперации».

Таким образом в этом разделе курсовой работы были рассмотрены организационно-правовые формы бизнеса в современной России. Понятно, что такие формы как ООО и ЗАО являются наиболее популярными при создании малых и средних предприятий, так как значительно минимизируют риск возможных убытков, которые могут нести участники ООО или акционеры ЗАО в связи с деятельностью таких предприятий. А такая форма как Открытое Акционерное Общество наиболее распространена в крупном бизнесе из-за возможности большей концентрации капитала.

